
Глава 79: Сяо Юэ: Это любовь?

 

На следующий день Ци Юнь побежал в приют с написанным планом.

 

"Цинсюэ, я написал план будущего развития магазина молочного чая!" взволнованно сказал он
Лянь Цинсюэ.

 

С тех пор как Ци Юнь переключил свое внимание на расширение магазина молочного чая, он
много думал об этом.

 

В конце концов, когда он открыл магазин молочного чая, это было сделано для того, чтобы
помочь детскому дому.

 

Преуспеет ли магазин молочного чая или нет, для него не имело значения.

 

Но, очевидно, Лянь Цинсюэ это было небезразлично. Ее преданность магазину молочного чая
изменила взгляд Ци Юня.

 

Хотя Ци Юнь понимал, как выгодно использовать преимущества системы, он не собирался
подрывать старания и усилия Лянь Цинсюэ.

 

Так что... расширение было логичным шагом!



 

У Ци Юня в голове уже был готов план нового предприятия по добыче денег.

 

Расширение магазина молочного чая потребовало больших инвестиций.

 

Ци Юнь вкладывал деньги, получал скидки, а затем магазин молочного чая продолжал
расширяться, требуя еще больше денег.

 

Вы должны знать, что в отраслях с низкими барьерами входа, таких как чай с молоком,
количество денег, необходимых для расширения, является астрономическим.

 

Маркетинг, магазины и ингредиенты - все это требует денег.

 

Почти каждый бренд молочного чая, который появлялся один за другим в течение десяти лет,
проходил через цикл привлечения средств, расширения, а затем еще большего привлечения
средств.

 

Небольшие бренды привлекают деньги за счет франшиз, в то время как крупные бренды ищут
средства акционеров для проведения IPO.

 

Одним словом, нужны были деньги.

 



Ци Юнь был другим. Он не причинял вреда другим. Он просто хотел использовать систему и
обогатить свою маленькую сокровищницу.

 

Самое главное, что при этом усилия Лянь Цинсюэ не пропадут даром.

 

Возможно, это даже заложит основу для создания грандиозной империи молочного чая.

 

Сегодня он должен был убедить Лянь Цинсюэ согласиться на его амбициозный план развития!

 

......

 

Однако Ци Юнь никак не ожидал, что Лянь Цинсюэ достанет еще более толстые книги с
планами, чем его собственные.

 

"Что это?" Ци Юнь был озадачен.

 

"Это мои мысли о Снежном чае. Я не уверена, что они верны", - стыдливо сказала Лянь
Цинсюэ.

 

Ци Юнь открыл книгу с планами, написанными Лянь Цинсюэ, и не мог не удивиться.

 



Письма Лянь Цинсюэ были подробными и практичными. Она не писала грандиозных планов, а
глубоко анализировала мелкие детали. Например, она писала об обучении сотрудников и
системе оплаты труда.

 

В магазине "Снежный чай" царил настоящий хаос.

 

Все были из приюта, и хотя Сяо Юэ занимала небольшую руководящую должность, в их работе
практически не было иерархии.

 

В конце концов, они выросли вместе, и никому не было удобно приказывать другим.

 

Но если они хотели расшириться, то должны были изменить свой подход. Лянь Цинсюэ
отметила, что для расширения компании необходимо увеличить количество сотрудников.

 

Существующая структура сотрудников должна быть разделена на три уровня: персонал,
супервайзеры и управляющие магазинами, с улучшенной структурой бонусов и зарплат, что не
только облегчит управление, но и будет стимулировать энтузиазм сотрудников.

 

......

 

Она проанализировала множество других вещей. Она даже проанализировала возраст и
предпочтения покупателей в магазине и начала думать об оптимизации структуры продукта.

 

Можно сказать, что, не взглянув на этот план, Ци Юнь никогда бы не понял, что его написала



восемнадцатилетняя девушка.

 

В этот момент он понял главную причину, по которой Лянь Цинсюэ за десять лет своей
прошлой жизни добилась столь многого!

 

Лянь Цинсюэ обладала недюжинным деловым талантом. Несмотря на кажущуюся сложность и
банальность мыслей Лянь Цинсюэ, у Ци Юня был опыт в предпринимательстве, и он понимал,
что не те люди, которые говорят о себе свысока, приносят наибольшую пользу.

 

Напротив, такие люди, как Лянь Цинсюэ, продумывающие каждую деталь и заботящиеся о
каждой мелочи, были лучшими исполнителями и часто являлись главной причиной успеха
компании.

 

"Цинсюэ, я все решил!" воскликнул он.

 

"А?"

 

"Отныне ты будешь основой нашей семьи! А я буду твоим партнером по поддержке!"

 

Ци Юнь чувствовал, что уже видит тот день, когда Лянь Цинсюэ станет женщиной-
генеральным директором, а он - человеком, стоящим за спиной президента!

 

Когда наступит этот день, Ци Юнь не задумываясь ответит им, если кто-то спросит его, почему
ему так удобно лежать. Все дело в том, что внутри у него была система, а снаружи - жена!



 

Беспроигрышный вариант!

 

......

 

Лянь Цинсюэ бросила на него презрительный взгляд, понимая, что он шутит.

 

Пока Ци Юнь читал написанное, Лянь Цинсюэ также читала план, написанный им накануне.

 

Честно говоря, она была немного расстроена. Она чувствовала, что долго думала, но не могла
сравниться с Ци Юнем, который закончил писать свой план всего за один день.

 

Мысли Лянь Цинсюэ и Ци Юня были разными.

 

Лянь Цинсюэ придавала большое значение практическому исполнению и деталям, в то время
как Ци Юнь ценил более крупные стратегические аспекты благодаря своему дальновидному
видению и предпринимательскому опыту.

 

В книге планов он написал о стратегии: Экспансия Снежного чая должна быть безопасной и
агрессивной.

 

Безопасность означала строгий контроль ингредиентов, даже приобретение некоторых заводов



по переработке сырья, чтобы обеспечить качество молочного чая и снизить затраты.

 

И наймите персонал для исследований и разработок, чтобы быстро разрабатывать новые
вкусы.

 

Именно это Ци Юнь называл культивированием внутренней силы.

 

С другой стороны, агрессивность означала быстрый выход в города первого уровня, создание
имени и объединение имиджа Снежного Чая с элитным молочным чаем, пока подражатели не
успели отреагировать.

 

Что касается того, в какой город первого уровня отправиться, Ци Юнь уже сделал выбор.

 

Провинциальный город!

 

Оба они, скорее всего, пойдут в школу в столице, а провинциальный город был центром страны,
солидным городом первого уровня.

 

Только закрепившись в провинциальном городе и получив признание, компания "Снежный
чай" смогла начать экспансию по всей стране.

 

Можно сказать, что Ци Юнь предложил будущее направление.



 

......

 

Сяо Юэ изначально пришла поиграть с Лянь Цинсюэ, но как только она вошла в комнату, то
услышала разговор между ними.

 

"Мне кажется, что я слишком мало думала..."

 

Голос Лянь Цинсюэ звучал неуверенно.

 

"Глупости! Моя маленькая Цинсюэ такая удивительная! Позволь мне сказать тебе, что после
того, как я прочитала то, что ты написала, я чувствую себя неполноценным!"

 

"Ты написал лучше! Мне кажется, что мое видение слишком ограничено!"

 

"Нет! То, что я написал, - пустая болтовня. Без тебя мой план был бы просто клочком бумаги!"
сразу же заявил Ци Юнь.

 

"Ты лучше!"

 

"Цинсюэ – лучше ты!"



 

Сяо Юэ стояла у двери, прислушиваясь, и дрожала.

 

Ха!

 

Разве это любовь?

 

Так сырно!

 

Сяо Юэ спокойно вышла из комнаты с выражением лица, которое, казалось, было у нее на
лице.

 

Видеть их вместе, восхваляющих друг друга весь день!
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