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В спальном районе Обычного университета Сон На вышла из здания женского общежития с
тяжелой сумкой, с сомнением в ярких глазах. Прошло всего несколько дней с тех пор, как она
пришла. Почему провинциальные и обычные университеты все изменились?

Все общежития запрещают людям продавать.

Сон На - девушка. С ней невозможно шутить. Она взяла свою сумку и пошла обратно. Она
прошла мимо столовой. Она посмотрела на маленький супермаркет со стеклянной дверью и
смутно обнаружила, что мужчина и женщина смотрят на нее из-за двери.

Повернув голову назад и продолжая идти вперед, Сон На немного забеспокоилась. Если бы
несколько других школ поблизости сделали то же самое, бизнес был бы нелегким.

“Видишь, это она.”

В супермаркете женщина в очках попросила Хуан Юна посмотреть на Сон На: “Это та девушка,
которая недавно продавала безделушки в школе. Говорят, что она принадлежит к спортивной
академии.”

На полках позади нее много женских безделушек, таких как головные цветы, браслеты и
цепочки для свитеров.

Хуан Юн внимательно вглядывался, и чем больше он вглядывался, тем более знакомым он
становился.

Женщина в очках поспешно напомнила: "Не валяйте дурака, я видела ее однажды, с местным
акцентом.Лао Хуан, мы здесь для того, чтобы зарабатывать деньги, а не искать неприятностей.
Мы купили все магазины и дома. Может быть, мы пустим здесь корни в будущем. Не делайте
каких-то грязных и неприятных вещей. Если вы не думаете ни о чем другом, вы должны думать
об этом для своего дети?”

Хуан Юн беспомощно сказал: "Линь Цзин, однажды я позволил кому-то стать оружием, и я не
забыл уроки.”

Линь Цзин сказал: “Это самое лучшее. Людям за тридцать не нужно заранее напрягать мозги.”

“Я думаю, что эта студентка выглядит знакомой."Хотя люди уходили все дальше и дальше,
Хуан Юн постепенно подтвердил: “Это должен быть друг Лу Дуна!"Помнишь, как я продавал
мороженое на улице?Эта студентка помогала Лу Дуну в течение этих нескольких дней.”

Линь Цзин слегка нахмурился: “Лу Донг?Лу Донг, земляная змея на рынке перекрестков?”



Хуан Юн сказал: "Это он!”

“Новые правила для общежитий были изданы школой с точки зрения логистики, но магазины и
столовые различных школ были отодвинуты на задний план."Линь Цзин более сообразителен,
чем Хуан Юн: "Мы уже купили дом в университетском городе, и весь наш собственный капитал
был потрачен впустую. В будущем мы останемся здесь надолго и будем усердно работать. Мы
также пойдем открывать магазин за пределами школы. Неизбежно, мы будем иметь дело с
самыми разными людьми".”

Она подумала об этом: “Лао Хуан, ты можешь найти место на рынке, которое не занято днем, и
пойти и поговорить с Лу Доном. У студентки могут быть другие отношения с Лу Доном.
Расскажи ему об этом времени, чтобы не было ненужных недоразумений.”

Хуан Юн однажды понес убытки, и однажды он был ростовщиком. Он понял, что его жена
может видеть многие вещи лучше, чем он сам, и сказал: “Хорошо, я пойду после двух часов".”

После часу дня Сон На пришла на рынок и увидела, что Лу Дон занят здесь. Она ничего не
сказала. Убрав свою сумку, она проявила инициативу, чтобы помочь.

Даже в этот момент у Лу Дуна здесь всегда было 20 или 30 человек.

На стороне Цяо Вэйго по-прежнему мало людей выстраивается в очередь.

Пока время не приблизилось к половине второго, талантов постепенно становилось все
меньше.

Лу Дон нашел время, чтобы спросить Сон На: “Так рано сегодня?”

“В некоторых случаях в общежития провинциальных и обычных университетов не разрешается
входить.- грубо сказала Сон На.

Лу Донг не учился в университете и мало что знал о правилах в университете. Он спросил:
"Кто-то продает то же самое?"”

Сон На слегка покачала головой: "Я тебя не видела.”

Они вдвоем что-то обсуждали во время уборки, и через некоторое время пришла и Ли Вэньюэ.

Пока на стенде никого не было, Ли Вэньюэ сказал: “Я специально попросил кого-нибудь узнать
об этом. Было сказано, что это правила логистики школы. Это было не для кого-то, а для всех
учеников, которые продают вещи. Говорят, что этот вопрос является связанные со школьной
столовой и магазинами.”



Лу Донг понял: “Это борьба с конкурентами в кампусе.”

Ли Вэньюэ ответила: "В школе много людей, которые продают вещи.”

“Разве окружающие школы не были бы такими же?Сон На почувствовала себя неуверенно: “Лу
Дон, сначала отнеси вещи с собой, а я зайду после уроков и схожу в другую школу, чтобы
посмотреть".”

“делать！"Лу Дун ответил одним укусом и сказал Ли Вэньюэ: "Вы можете снова
поинтересоваться ситуацией".”

Ли Вэньюэ кивнула: "Я знаю.”

Было уже поздно, Сон На и Ли Вэньюэ должны были идти на занятия во второй половине дня,
и они не задержались надолго, прежде чем вернуться в школу.

Лу Донг закончил уборку, убрал сумку Сон На и сел в кабинку, чтобы обдумать ситуацию.

На противоположной стороне отдельный прилавок с блинчиками из тушеной свинины
занимает огромный прилавок, и почти 30 квадратных метров места пустуют.

Лу Донг видел, что Черное Яйцо не хочет отказываться от этого бизнеса.

Сказав это, в случае с семьей Блэк Эгг вообще нельзя рассчитывать на семью. будущие
расходы на обучение, проживание и другие расходы должны быть заработаны сами по себе, и
сдаваться нереально.

Сидя на маз, чтобы обдумать сопутствующие вопросы, Лу Донг мельком увидел
приближающегося знакомого. Он был в пномпенских очках, ему было за тридцать, волосы
зачесаны назад, и он был вежлив, как университетский преподаватель.

Хуан Юн был одет в кожаную куртку и, войдя на рынок, сразу увидел Лу Дуна. Он улыбнулся и
поздоровался: “Лу Дон, я давно тебя не видел.”

Раньше были конфликты, но они были улажены. В прошлый раз, когда Хуан Юн помогал
расклеивать рекламные плакаты в Обычном университете, Лу Донг был очень вежлив: "Брат
Хуан, редкие гости, зачем приходить ко мне, когда у тебя есть время.”

Хуан Юн сказал с улыбкой: “Я купил магазин на стройплощадке в глубине. Я пошел проверить
ход строительства. Я проходил мимо и только что увидел ваш стенд. Подойдите и
поздоровайтесь.”



Лу Донг взял Мазу и пригласил: "Садись внутрь, здесь есть печка, там немного теплее.”

Хуан Юн увидел, что у Лу Дуна хорошее отношение, вошел, сел и сказал: "Я слышал, что ваш
бизнес очень хорош.”

Лу Донг скромно сказал: "Я буду есть смешанную еду.”

“Помните, что когда провинциальный университет учился в старших классах, там была
смуглая девушка, которая продолжала помогать вам.Хуан Юн перешел к делу: “В этом месяце
я часто видел, как она продавала безделушки для девочек в Обычном университете".”

Услышав это, Лу Донг подумал о прошлом Хуан Юна, открывшего небольшой супермаркет в
Нормальном университете, и сразу же связал это с тем, с чем столкнулся Сон На в полдень.

“Да, она продавала кое-какие мелочи.Лу Донг неуверенно сказал: "Кажется, я недавно с чем-то
столкнулся".Брат Хуан, ты учишься в Обычном университете. Я просто случайно спросил тебя,
разве ты не просишь людей заходить и продавать вещи в общежитии Обычного университета?”

Хуан Юн прямо сказал: “Есть такая вещь, только что были изданы правила логистики
Обычного университета.”

Лу Донг спросил: “Школьные руководители все еще заботятся об этих мелочах?

“Большие лидеры в школе так заняты, как у них может быть время, чтобы справиться с
этим.“Хуан Юн продал его очень просто, согласно тому, что сказала его невестка: "Некоторое
время назад, около полумесяца назад, главные подрядчики столовой и магазинов нескольких
здешних школ собрались на встречу".Лу Донг, ты должен знать, что те, кто может поступить в
школу, чтобы заниматься бизнесом, имеют какое-то отношение к логистике.”

Он сказал просто: "Большие парни защищают основные интересы своих соответствующих
школ. У них одинаковые интересы, и особых конфликтов нет. Они достигли устного
соглашения и работали вместе по определенным вопросам, в том числе запрещали студентам
заниматься бизнесом в кампусе, потому что это прибыль от онлайн-подрядчики кампуса,
которые разделены.”

Лу Донг медленно кивнул. Возможно, для студента это не имеет большого значения, но
студенты колледжа - относительно активные люди.……

Хуан Юн снова сказал: “Ввести такого рода регулирование нетрудно. Возьмем в качестве
примера Обычный университет. Это можно сделать, найдя небольшой персонал, отвечающий
за общежитие, и это может заручиться поддержкой большинства студентов. Большинству
студентов очень неприятно продавать "от двери до двери".- дверь.”



Лу Донг понимал это. Черное Яйцо много рассказывал ему о том, что он продавал вещи уже
более двух месяцев, и он часто сталкивался с белыми глазами.

Пока ее психологические качества хороши, ее трудная жизнь отточена, и она, возможно, давно
бы сдалась, если бы ее заменила обычная девушка.

“Вот что произошло.Лу Дун сказал с улыбкой: "Спасибо, брат Хуан".”

Хуан Юн тоже улыбнулся: “Не беспокойся о пустяках.Лу Донг, мы все старые друзья, так что
нам не нужно видеть друг друга в таком состоянии.”

Лу Донг сказал: "Это может очень помочь моему другу, по крайней мере, вы не должны быть
сбиты с толку.”

Хуан Юн не планировал задерживаться надолго и сказал: “Мне нужно съездить на
строительную площадку, чтобы посмотреть, так что я не буду задерживать вас в делах.”

Увидев, что он встал, Лу Дун вежливо сказал: "Брат Хуан будет приходить чаще в будущем.”

“Так и будет.Хуан Юн ушел с улыбкой.

На противоположной стороне, наблюдая за уходом Хуан Юна, Цяо Вэйго спокойно опустил
гирю в руке и отвел свой бдительный взгляд за пределы рынка.

У него остались глубокие воспоминания о Хуан Юне. В то время он отправился на
строительную площадку, чтобы перевезти спасателей, опасаясь, что кто-нибудь ворвется
извне.

Лу Донг откинулся на спинку кресла и обдумал слова Хуан Юна. Между ним и Хуан Юном не
было конфликта интересов, и было невозможно сказать такую ложь, которую можно было бы
сломать тычком.

По словам Хуан Юна, заниматься бизнесом с черными яйцами действительно сложно.

Разве вы не можете сбегать в класс или на игровую площадку, чтобы продать его?

Необходимо изменить мышление.

Лу Донг обдумала это, но все еще зависит от решения Хей Эгг. В конце концов, это ее бизнес, и
она может только внести некоторые предложения.



Более десяти часов пополудни Сон На пришла с северной стороны рынка после занятий, все
еще держа в руке лист печатной бумаги.

Лу Донг хмуро посмотрел на нее и спросил: “В чем дело?"”

Сон На протянула Лу Донгу бумагу для печати на своей руке и сказала: “Уведомление, только
что выпущенное Спортивной академией, строго запрещает продажу общежитий и нарушает
покой людей.”

Лу Донг взял его и взглянул. Причины материально-технического обеспечения школы очень
законны. Это четко указано. Например, я получал неоднократные жалобы от учеников, такие
как нарушение нормального отдыха моих одноклассников. Например, учащиеся должны
сосредоточиться на учебе. Например, некоторые общежития потеряли имущество.

Откровенно говоря, продажи от двери до двери действительно приносят всевозможные
проблемы.

Лу Донг чувствовал, что кто-то неизбежно пожалуется в школу.

Кто-то подталкивает за кулисами, и по этим законным причинам для школьного отдела
логистики вполне нормально сразу прийти к единому подходу для всех.

Сон На сказал: “Спортивная академия больше не может этим заниматься.”

Лу Донг отложил бумагу для печати и сказал: “Я примерно разобрался в ситуации, не
специально для кого-то...”

Он подробно описал то, что сказал Хуан Юн.UU прочитал книгу www.uuｋanshu．ком

Сон На поняла, что ее маленькие ручки не могут крутить ее большие ноги, и сказала: “Я
закончила занятия рано днем, и мне нечего было делать ночью. Это действительно не
сработало. Я просто установила киоск на тротуаре перед школой.”

Лу Донг немного подумал и сказал: "Не создавайте проблем Объединенной бригаде
правоохранительных органов.”Сколько людей в династии знают Сун На, успеют они вовремя
или нет?"Он снова сказал: “У меня есть предложение. Сначала вы должны его выслушать. Если
вы хорошо выполняете свою работу, вы можете заработать больше, чем на продажах от двери
до двери.”

Когда Сон На впервые спросил, можно ли продать эти безделушки, у Лу Дуна появилась идея,
но Сон На хотел сначала попробовать, поэтому он отбросил ее в сторону.



Сон На знала, что у Лу Донга было много идей, и ей были рады: "Расскажи мне.”

Лу Дун указал на сторону Цяо Вэйго: “Если вы хотите установить прилавок, лучше прийти
прямо на рынок. Все предметы первой необходимости на моей стороне высыпаны. Вэйго
использует только одну треть вон там, а остальные две трети пусты. Если у вас есть время
после занятий во второй половине дня, лучше прийти прямо на рынок, чтобы установить киоск.
У меня есть идея, и я могу попробовать ее как раз вовремя.”

Внимание! Этот перевод, возможно, ещё не готов.

Его статус: идёт перевод
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