
После еще одного феерического выступления Лин был в очень хорошем настроении и решил
позаботиться о себе.

Он поставил три зеркала на стол и на книжную полку позади себя, взял ножницы, лак,
расческу и начал поправлять прическу.

Через некоторое время первоначальный мальчик-первокурсник, который выглядел немного
небрежно, изменился до неузнаваемости.

Прямые волосы слегка растрепаны, а густые, красивой формы брови сочетаются с яркими
большими глазами, что выглядит более энергично и дерзко. Лин очень доволен своим новым
обликом. Он подошел к шкафу и начал искать одежду.

В это время Лин осознал, насколько обычным, вульгарным и «дешевым» у него был вкус к
покупке одежды раньше. Одежда, которая обычно выглядит неплохо, в *критических* глазах
стилиста высокого уровня является просто мусором. Глубоко в себе он начал стыдиться, что
так ужасно одевался ранее.

«Слушай, пока ты занят, я пойду гулять».

Попрощавшись с Вэньбином, Лин вышел из общежития, планируя купить новую одежду.

Красивая прическа, которую только что довели до ума заставляла появится счастливую
улыбку, а воздух был таким свежим, что даже когда гуляешь по маленьким улочкам кампуса,
школьное здание, которое обычно выглядит раздражающе,кажется намного милее.

"Эй, Лин Янг?"

Крикнул вслед толстый мальчик. Это Лю Мин из того же класса. Его половое созревание
должно быть идет активнее, чем у его сверстников. Его лицо, очевидно, вырабатывает
гормоны, со слоями прыщей, наложенными друг на друга, покрытыми ямками, как поверхность
луны.

У Лина и Лю Мина были хорошие отношения. Однажды Лин, спускаясь вниз по лестнице
подвернул ногу. Лю Мин тащил его всю дорогу до школьной больницы. Он устал и вспотел
настолько, что напоминал рыбу, которую только вытащили из воды. После того инцидента ,Лин
всегда чувствовал, что он должен Лю Мину .

«Толстяк, какое совпадение», - с улыбкой поприветствовал он Лю Мина.

Лю Мин посмотрел вверх и вниз на Лин Янга : «Я видел, как красивый парень все время шел
ко мне, все еще гадая, кто это! А это ты, блин . Куда путь держишь ?»

«Разве это не хорошо прогуляться в субботу? Я собираюсь пойти в торговый центр, чтобы
купить пару вещей», - улыбнулся Лин.

«Это суперское совпадение. Я хочу купить пару кроссовок. Пойдем вместе. Легко торговаться в
группе, м?»

«Здорово, пойдем вместе!» - с готовностью согласился Лин, опасаясь, что ему станет скучно
ходить по магазинам. Теперь у него есть компания!

Они шли и говорили, сели в автобус после выхода из школы и пошли прямо на самую



оживленную торговую улицу поблизости.

Большие и маленькие витрины торговой улицы простираются на весь район, не видя конца.
Здесь потрясающий ассортимент товаров, поток людей бурный, и, естественно, их особенно
много ранней весной и в выходные дни.

Лин и Лю Мин прошли через несколько магазинов с привлекательными логотипами брендов
рядом друг с другом, опасаясь, что кто-то будет их сравнивать. Для обычных студентов
колледжей, таких как Лин Янг и Лю Мин, эти бренды уже давно находятся в авангарде моды.
Однако ребята находятся в относительно среднем экономическом положении. Прежде чем
выбирать товар, первое, на что следует обратить внимание, - это не стиль, а ценник.

Эти двое спокойно шли, пока Лин не обнаружил, что продавщицы, похоже, проявили особый
энтузиазм по поводу него сегодня, а некоторые даже тихонько указывали на него за спиной,
что тошепча. Глаза вокруг мигали, и слышались слова «Ты мне нравишься»!

Лин не может вынести этого ощущения, что он находится в центре внимания, но это ощущение
того, что противоположный пол предпочитает и хочет его, действительно здоровское!

«Лин, раньше я думал, что ты просто красив, но сегодня я обнаружил, что ты действительно
бомба !» Лю Мин также почувствовал сегодня иную ауру Янга и спокойно показал Лину
большой палец вверх.

Лин смущенно кивнул, вспомнив свой небрежный образ, и почувствовал, что ему слишком
жаль публику, видевшую его до преображения.

У Лина среднее экономическое положение, и он не имеет привычки гнаться за известными
брендами. Однако Лю Мин принес сегодня только триста юаней, поэтому они оба выбрали
недорогие кроссовки отечественного бренда.

Эти двое подошли к большому магазину, и Лю Мин взял пару туфель, по поводу чего к нему
сразу обратились :

«Ого, у вас хорошее зрение. Эти баскетбольные кроссовки Nike прибыли только вчера вечером.
Мы только положили их на полки сегодня. Их стиль в настоящее время самый передовой в
мире, а цена невысока, всего 1099 юаней».

Услышав это, Лю Мин почувствовал легкое головокружение. Он почувствовал, что у него
поднялось кровяное давление. Ему пришлось положить туфли обратно на полку и небрежно
сказать: «Туфли хорошие, но цвет немного темный. Я предпочитаю светлые цвета».

Лин все так же криво улыбался. Если Лю Мин купит такую пару обуви, расходы на питание в
течение следующего месяца или около того исчезнут. Независимо от того, насколько хороши
ботинки, их нельзя есть.

Увидев, что Лю Мин положил туфли, продавщица сразу же взяла ту, что стояла рядом с ним, и
с энтузиазмом порекомендовала: «Светлая пара тоже очень хороша, хотя это было в прошлом
году. Осенний стиль, но сейчас он не устарел. Первоначальная цена была 999 юаней, а теперь
скидка 40% всего за 599 юаней, что является очень хорошей сделкой ".

Лю Мин неоднократно покачал головой. Пятьсот девяносто девять юаней - это всего лишь
пятьсот юаней, как могло показаться, но на самом деле это шестьсот юаней. У него только
триста юаней, поэтому он может купить один, и только если потратит весь бюджет...



Видя, что Лю Мин по-прежнему недоволен, продавщица продолжила рекомендовать другие
модели, и к нам подошел другой продавец, и они вдвоем «окружили и давили» Лю Мина. Их
энтузиазм сводился к тому, чтобы заставить Лю Мина купить пару обуви.

«Будда одевался в золотую одежду, а сейчас люди стали зависеть от нее. В этих туфлях ты
полон энергии!»

«Да,у тебя, наверное, еще нет девушки. Надень эти туфли, и тебе обязательно удастся
подобрать цыпочек !».

Такой способ продаж действительно лишил его дара речи. Вскоре Лю Мин был ошеломлен их
энтузиазмом. Он действительно попросил пару туфель своего размера и решил попробовать!

"У вас можно картой ?"

«Конечно, можно. Как в магазине такого уровня может не быть POS-терминала! Примерьте,
пожалуйста!»

Лин безмолвно похлопал себя по лбу. Такая сцена показалась ему знакомой. Раньше он был
истощен таким энтузиазмом из-за полумесячных расходов на жизнь, а теперь, оглядываясь
назад, он чувствует голод, кровь и слезы!

Ни за что! На этот раз мы не должны больше попадать в долговые ямы! Лин немедленно
принял решение. Эти продавцы были слишком недобрыми. Они без колебаний обманывали
себя и бедных учеников, таких как Лю Мин, за свои продажи. Поскольку они делали это
чрезмерно, не вините себя за то, что вы использовали средства для борьбы с ними!

Увидев, что Лю Мин закончил примерку обуви и достал свою банковскую карту для оплаты,
Лин внезапно протянул руку и, держа его, небрежно сказал продавцу: «Это стоит дешевле. Это
просто пара устаревшей обуви. Должна быть скидка ".

«Ээ, Лин ...» Лю Мин внезапно смутился. Этот вид товаров гипермаркета всегда был не
предметом торга. Лин Янг внезапно начал торговаться, и скидка была настолько серьезной,
что продавщица определенно сочла бы его идиотом.

Получить скидку? Ну и шутка!

Однако Лин показал спокойное выражение лица, спокойно наблюдая за продавщицей, ожидая
ее ответа.

Две продавщицы посмотрели друг на друга, проявляя нерешительность и долгое время борясь
взглядами , прежде чем одна из них сказала Лину: «Мне очень жаль, мы не можем вам сделать
скидку…»

Как можно торговаться в магазине? А продавец почему уже не такой разговорчивый? ! Лю Мин
сразу же окаменел и замер на месте.

«Не можете дать скидку ?» - пожал плечами Лин, - «Тогда найдите кого-нибудь, кто может,
чтобы поговорить, и позвоните своему менеджеру».

Если это предложение будет произнесено из чужих уст, оно обязательно вызовет насмешки.
Это просто покупка пары обуви, и я хочу, чтобы менеджер пришел и принял его лично. Как
такое могло быть? Это просто неописуемо прихотливо!



Но это предложение прозвучало из уст Лин Янга, и две продавщицы немедленно кивнули в
знак согласия, как будто они слышали императорский указ. Одна из них быстро пошла к
задней части магазина, очевидно, ища менеджера, а другая из них почтительно осталась на
месте, чтобы сопровождать Лина и Лю Мина, а также поприветствовала другую продавщицу
рядом с ним, подошла к питьевому фонтанчику, чтобы взять два стакана теплой воды, и дала их
им.

«Лин, это ... это ...» - озадачился Лю Мин.

Он непредсказуемо моргнул и тихо сказал: «Посмотри, как я могу сэкономить тебе деньги».

Увидев уверенный взгляд Лин Янга, Лю Мин не мог не с нетерпением ждать результата торга:
если бы он действительно мог купить пару обуви Nike по низкой цене, это было бы здорово.

После практики рисования, парикмахерского искусства и стилизации он достаточно уверен в
своих силах. Теперь он изменил свое тело и заменил его другим сильным лицом - -Negotiator
(звучит хорошо, правда )!

В этот момент в магазин вошли два мальчика: одним был Ли Дафэй, член спортивного
комитета соседнего класса, а другим - Чэнь Тянь, его маленький помощник.

Ли Дафэй высокий и сильный, с огромной тыквенной головой на массивной верхней части
тела. Большое квадратное лицо с густыми бровями, глазами маленькими, как соевые бобы, и
толстыми большими губами, очень выделяется. Кожа была темной, как будто он только что
вернулся с африканского солнца.

Чэнь Тянь, молодой человек, прямо противоположный, с худым и сухим телом и острым
мозгом, как у истощенного грецкого ореха. Он кивнул и улыбнулся, когда увидел Лина и Лю
Мина, и поздоровался.
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