
Глава 58: Идем за покупками - Часть 4

Среда, продолжение ...

«Генеральный директор. Как же ваш муж? Я не знаю, мадам; дизайнерская одежда была бы
лучше для такого человека, как вы».

«В моем гардеробе всегда должен быть уровень дизайнерской одежды, мне нужны уникальные
вещи и соответствующая рабочая одежда. Из того, что демонстрируется, я вижу, что вы
можете легко сделать рабочую одежду, а качество демонстрируемой работы вызывает у меня
доверие, я думаю вы сможете сделать уникальные вещи, которые я хочу. До моего брака я была
так называемым сотрудником фирмы среднего звена, поэтому просто относитесь ко мне так, и
так будет, пока я работаю во время брака ».

«Ты выглядишь честным и заслуживающим доверия, и я предполагаю, что именно так твои
родители воспитали тебя, и они будут такими же. Именно поэтому я чувствую себя комфортно,
когда одежда с твоей мастерской дополнит мой гардероб. Также все в деловом мире увидят
качество и стиль твоей работы, что принесет вашему бизнесу дополнительный доход».

«Хорошо, если вы действительно уверены, мадам».

«Скажите, если я ошибаюсь, здесь также работает ваш отец, но большинство ваших клиентов -
женщины, и ними занимаетесь вы с матерью?».

"Да, мадам Хоу."

В тот момент их прервал громкий голос: "Роза, ты где?"

«В раздевалке, мама, папа, я с клиентом. Мы скоро выйдем».

«Роза, не так ли? При условии моего одобрения, я предоставлю твоему отцу свободу, чтобы он
придумал дизайн не только костюмов и моего свадебного платья, но и других вещей, которые
вы сможете сделать формальные и полуформальные платья, повседневные платья, куртки,
брюки, топы. Материал и стоимость, как вы можете догадаться, не будут иметь значения ".

На этом они закончили и вышли.

«Отец, мама, это один из VIP-клиентов мисс Ребекки. Ей нужна одежда, связанная с работой, и
она хотела бы, чтобы мы изготовили ее для нее. Я провела ее измерения и уточнила, что ей
нужно. Мадам сказала, что она будет доверять нам в дизайне костюмов, но указали, что мы
должны использовать материалы высшего качества. Также она сказала, что если будут
материалы, которые мы не сможем найти она и ее муж будут рады помочь нам найти их ».



«Да, сэр, ваша дочь права. Я объяснила вашей дочери, которые вещи мне нужны, и я очень
рада внести первоначальный взнос. Если вы сможете работать с мисс Ребеккой, она поможет
организовать любые подходящие встречи, которые вам нужны со мной, для примерки и других
деталей. Я уже обсудила с твоей дочерью, почему я хочу, чтобы вы именно вы сделал
предметы, которые мы обсуждали, и она объяснит вам это.»

«Мадам, наша стандартная практика состоит в том, чтобы требовать авансовый платеж в
размере 50 000 на каждый костюм сегодня и еще 50 000 при первой примерке с балансом всех
затрат, которые должны быть оплачены при доставке. Причина, по которой мы так много
требуем на начальных этапах, заключается в том, что мы должны покрыть расходы на
материалы, если вы решите не совершать покупку. Если вы согласны с этим, мы можем
принять платеж сегодня по карте или ваш личный продавец сможет предоставить нам ваш
депозит позже, когда вы закончите с ней.»

"Это нормально. Все в порядке, если я сразу заплачу первоначальный авансовый платеж и
первый подходящий платеж?"

«Конечно. Поскольку вы обсудили с Роуз, что вы хотите, она сможет обработать ваш платеж».

С этими словами Анна подошла к стойке, где Роуз пыталась придумать, что взять, учитывая
просьбы молодой мадам Хоу. Она тихо сказала: «Молодая мадам, учитывая объем запросов, вы
согласитесь заплатить депозит в размере 700 000 долларов. Мы всегда можем отсортировать
дополнительную сумму, если это потребуется при вашей первой примерке».

«Не проблема», с этими словами Анна вытащила одну из карточек с наименьшим лимитом и
сказала: «Пожалуйста, возьмите эту карточку».

Платеж был обработан, в Хоу Ентерпрайзес, Хоу Йи как раз проводил собрание, когда он
получил текстовое уведомление от своего банка. Анна только что потратила 700 000 с одной из
карточек в ателье. С этими словами он улыбнулся и подумал: слава богу, моя мама и тетя
убедили ее потратить на себя деньги, которых она заслуживает.

Он также понял, что его жена никогда не будет обычной. Она покупала предметы на заказ,
которые, как понял Хоу Йи, подходили ей. Она не была дизайнерской наркоманкой, как
некоторые, но искала качество. Это было, однако, для него признаком того, что она выберяет
то что удобно, а не то что красиво. Между тем все, кто находился вокруг него, смогли
распознать изменения, произошедшие в Хоу Йи, и задавались вопросом, кто виноват, но вскоре
они увидели, что эти изменения исчезают, и он вернулся к своему нормальному я.

Когда они уходили, Анна обернулась и сказала: «Спасибо за вашу помощь».

С личным продавцем они закончили бродить по торговом центре и направились обратно в VIP-
зону, в комнату, с которой они начали. Когда дверь закрывалась, в коридоре она услышала
голос Ян Линь: «Что здесь происходит. Я позвонила вам и сказала, что хочу сегодня самую
большую VIP-комнату, и вы говорите, что ее уже кто-то использует, вы что шутите? Я хочу эту



комнату и прямо сейчас».
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