
Глава 87 – Реклама, приносящая продажи

Фэн Юй послушно остался в школе на несколько дней. Это были промежуточные экзамены, и
студентам не разрешалось подавать заявление на отпуск. В этот период Фэн Юй пропустил
несколько дней занятий. К счастью для него, Ли На помогла ему с обучением, и вскоре он
догнал остальных.

1 год не так уж сложно. Если бы было 2 года, было бы тяжело. Все, что нужно, это запомнить
материал, а у Фэн Юя была хорошая память в его возрасте . Он все еще собирался занять
десятое место на промежуточных экзаменах. Те, кто набрал меньше, чем Фэн Юй, хотели убить
себя. Кроме Вэнь Дунцзюня

Вэнь Дунцзюнь, пока он не последний, все в порядке. Были еще те, кто набрал меньше, чем он.
Когда он поступил в среднюю школу, он был на последнем месте, и теперь несколько ребят
позади него. Это было огромное улучшение!

Улучшая несколько позиций на экзамене, то, когда он будет на выпускных экзаменах, он будет
в топ-3 места!

Когда Фэн Юй услышал "теорию" Вэнь Дунцзюня, он был шокирован. Где он получил
уверенность, чтобы сказать, что он улучшит несколько позиций за каждый экзамен? Те, что
были за ним, были те, которые имели прямой вход в школу, и их результаты никогда не были
хорошими. Если не считать тех немногих, Вэнь Дунцзюнь все еще был на последнем месте!

Забудь его. Просто оставь его в покое. Во всяком случае, у Фэн Юя были способы поступить в
университет.

……

"Редактор Чжан, нас также считают старыми друзьями. Ваши рекламные сборы слишком
высоки.”

Летом Реклама на всю страницу стоила всего 10 000 юаней. На прошлой неделе это было
14,000 юаней. Теперь редактор Чжан хотел 20,000 юаней за 1 неделю рекламы!

"Выбора нет. Меня ругали начальство из-за вашей последней рекламы. Теперь, это 20,000
юаней, если нет, вы можете забыть о рекламе!”

Редактор Чжан завидовал успеху Фэн Юя с электрическими вентиляторами ветра и дождя
прошлым летом. Просто продавая некоторые электрические вентиляторы, Фэн Юй смог
заработать так много. В последний раз он поднял плату за рекламу, и Фэн Юй согласился без
каких-либо переговоров. Таким образом, на этот раз Фэн Юй также примет новые цены.

Какой офицер будет ругать вас? Я согласился на 15,000 Китайских юаней в течение 7 дней
рекламы, и это была только Реклама на всю страницу. Теперь вы просите 20,000 юаней? Если
бы не эта провинциальная газета, которая циркулировала по всей провинции и даже
продавалась провинции Линь, Фэн Юй повернулся бы и ушел. Были еще другие газетные
агентства!

Ежедневная газета увеличила еще на 4 страницы свои газеты, и их доходы от рекламы
значительно выросли.



Но до сих пор никто не мог повторить рекламного чуда любителей ветра и дождя. Редактор
Чжан не может дождаться, когда Фэн Юй совершит еще одно чудо, чтобы доказать это другим
рекламодателям.

«Слушай, дело не в нашей газете. Это было из-за ваших продуктов. Вы посмотрите на других,
каждый раз, когда он рекламирует свою продукцию, он смог получить от этого прибыль!»

"Сейчас везде взимают эту цену. Если Вы не верите, вы можете пойти и поспрашивать. Кроме
того, семейный бизнес мистера Фэна настолько успешен и не может быть дешевле этих
десятков тысяч.”

Какая самонадеянность. На уровне редактора Чжана его зарплата составляла не более 1000
юаней в год, и он говорил о 10-20 тысячах юаней, как будто это было 10 центов или 20 центов.

“Редактор Чжан, это нормально, если вы хотите заработать больше денег, но вы должны, по
крайней мере, увеличить количество дней. Как насчет этого? С завтрашнего дня и до Нового
года, я дам вам 50000 юаней. Один день был бы больше чем 1.000 юаней.”

“Не получится. 1 реклама полстраницы, 40 дней за 50.000 юаней? 100 000 юаней. Я могу дать
вам рекламу на 2 месяца." Хотя плата за рекламу возросла, желающих разместить рекламу
было немного. Также никто не рекламировал больше недели. Давление на редактора Чжана
было огромным.

"2 месяца за 100,000 юаней? Как насчет этого, 4 месяца за 200 000 юаней, но в канун Нового
Года, Новый Год, Лунный Новый год и лунный Новый год, вы должны дать мне 2
полностраничных рекламных места. Если вы все еще не согласны с этим, тогда буду искать
другую газету для рекламы.”

"Договорились! Мистер Фэн такой прямолинейный, и я не буду торговаться дальше. Это всего
лишь очередная Реклама на всю страницу по праздникам. Абсолютно никаких проблем!
Мистер Фэн, мы подпишем контракт сейчас?” Редактор Чжан был вне себя от радости. Он не
ожидал, что Фэн Юй будет настолько щедрым. 200,000 юаней. В этом году газетное агентство
сможет получить хороший бонус!

“Не проблема. Это будет то же самое, что и наши предыдущие сделки. Если рекламное
сообщение не противоречит закону, я могу делать все, что захочу, а вы не можете ничего
изменить. Мы также можем изменить продукты ко всем продуктам, проданными моей
компанией, как и когда мы любим. Если Вы нарушите контракт, вам придется компенсировать
мне в 2 раза мои рекламные сборы, что составляет 400 000 юаней!”

Чтобы потом редактор Чжан не усложнял ему жизнь из-за ревности, было бы лучше прояснить
ситуацию сейчас. Фэн Юй не доверяет этим правительственным чиновникам. Эти люди не
соблюдают контракты и просто делают все, что хотят.

“Не проблема. Мы работали вместе так много раз. Разве я возражаю, когда вы меняете
рекламу и фотографии каждый день? Пойдемте, мистер Фэн, отведайте этого чая пуэр. Этот
чай мне подарили мои руководители.”

……

Это было в середине октября. Люди провинции Лунцзян собирались работать в обычном
режиме. Эти люди покупали газету по привычке, чтобы узнать, что происходит в провинции
Лунцзян.



Эх, эта статья довольно интересная. Речь идет о советах по образу жизни. В нем перечислены
некоторые продукты питания, которые не могут быть смешаны, как он может быть ядовитым.
Вторая часть статьи была еще интереснее. Это объясняет, как было сделано соевое
растительное масло. Традиционный способ выщелачивания и новейший процесс извлечения
масла из сои.

О нет, это слишком много. Соевое масло, произведенное с использованием процесса
выщелачивания, считается химическим продуктом. Он использует бензин для извлечения
масла из соевых бобов. Не бензин делается из нефти? Это все еще съедобно?

Неудивительно, что цены на мясо растут, но цены на соевое масло остались прежними. Этот
метод извлечения масла как раз производит ядовитое масло!

Эта Мягкая реклама, используемая Фэн Юем, была довольно известна в последние годы. Он
был использован в интернете, газетах, везде, и это было довольно эффективно тоже.

Фэн Юй не писал, что этот тип соевого масла несъедобен или вреден для людей. Это были
слухи. Во всяком случае, он также ел эти виды масла в течение нескольких лет в своей
предыдущей жизни, и с ним ничего не случилось. Его иммунная система даже лучше. Он даже
не боялся масла из желоба!

На следующий день его предводители вызвали редактора Чжана на поругание. Как он может
публиковать такие статьи? Этот процесс выщелачивания был самым передовым методом
извлечения нефти на международном уровне. Все на хорошем нефтяном заводе тоже едят это
масло. Если есть проблемы с этим методом, они еще есть? Это должно быть выяснено как
можно скорее!

Прежде чем редактор Чжан позвонил Фэн Юю, Фэн Юй пришел за ним со статьей на
следующий день.

В этой статье говорится, что метод выщелачивания использует новейшие технологии для
извлечения масла, и не должно быть никаких вредных веществ. Если нет, то правительство не
одобрит этот метод.

Это было учтено в уточняющих слухах о процессе выщелачивания. Тем не менее, в глубине
души люди все еще были подозрительны. В статье говорится, что не должно оставаться
никаких вредных веществ, а это значит, что также может быть возможность того, что все еще
остаются токсичные вещества?
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