
Необыкновенный гений

"Ответьте на мой вопрос!" крикнул директор Фан.

ЧжуШуаньинь дрожала и не могла произнести ни слова. Директор Фанг нетерпеливо махнул
рукой. В правительстве много государственных служащих, и среди них есть черные овцы.
"Возвращайтесь и ждите нашего наказания!"

Таков был вердикт Чжу Шуаньинь, и Чжу Шуаньинь быстро вышел из комнаты. Он должен был
разорвать все связи с этими двумя компаниями и стереть доказательства того, что он получал
от них взятки. "Директор Фан, есть еще один важный вопрос, который я должен обсудить с
вами". Фэн Юй знал, что Чжу Шуаньинь закончил. Этот старик не должен быть чист, и много
грязи будет раскопано. Ему интересно, кто будет следующим председателем Ассоциации.

"Что это?" Директор Фанг услышал тон Фэн Юя и почувствовал, что это должно быть что-то
важное.

"В настоящее время в нашей стране существует тенденция считать, что импортная продукция -
это превосходная продукция, а продукция отечественного производства - неполноценная.
Такое мышление очень опасно, и мы должны поощрять наших людей поддерживать китайскую
продукцию. Качество многих отечественных товаров находится на международном уровне, а
импортные товары стоят до смешного дорого".

"Вы хотите сказать, что наши производственные стандарты догнали международные?"

"По некоторым видам продукции мы догнали и даже превзошли международные стандарты.
Однако некоторые продукты ниже среднего уровня. Но если мы продолжим в больших объемах
ввозить зарубежную продукцию в Китай, это скажется на нашем производственном секторе.
Эти заводы не смогут продавать свою продукцию, а как они смогут повышать свои технологии
и изобретать новые продукты?" сказал Фэн Юй.

Директор Фан нахмурился и обеспокоенно ответил. "Вы хотите проводить политику закрытых
дверей? Мы будем отрезаны от остального мира!"

"Нет, я не говорю, что мы должны разорвать связи с остальным миром. Это одна из форм
протекционистской политики. Торговля должна продолжаться, но мы должны поощрять людей
поддерживать местные товары и увеличивать расходы.

Таким образом, у наших местных компаний будет достаточно средств для развития". сказал
Фэн Юй.

"Вы просите меня защитить ваши компании?" Директор Фанг посмотрел на Фэн Юя с
подозрением.

Фенг Юлауг покачал головой. Он гордо ответил. "Директор Фанг, все мои компании
экспортируют свою продукцию за границу. Вы думаете, мне нужна политика протекционизма
со стороны правительства?".

Даже самая слабая продукция Фэн Юй, напитки, экспортировалась за границу, не говоря уже о
других товарах. Его увлажнители воздуха, безлопастные вентиляторы, VCD-плееры занимали
самую большую долю рынка в мире!

Директор Фанг до сих пор не верит, что Фэн Юй делал это для других компаний. Хотя Фэн Юй



жертвовал деньги, это потому, что он заработал много денег, и пожертвования не повлияют на
рост его компаний и его жизнь. Если бы его прибыль была не такой высокой, стал бы он
жертвовать так много денег?

Кроме того, дела компаний Фэн Юя в Китае шли очень хорошо. Его компании, возможно, не
монополизировали рынок, но они были лучшими в своих отраслях. Самое удивительное, что
инвестиции Фэн Юя были хорошо диверсифицированы. Директор Фанг задается вопросом, не
инвестировал ли Фэн Юй в какую-то новую отрасль и не нужна ли ему помощь от
правительства.

"Менеджер Фэн, вы инвестировали в новую компанию? О таком добросердечном
предпринимателе, как вы, должно заботиться правительство".

Фэн Юй: "......" Вы думаете, я прошу правительство о каких-то услугах?

Хорошо. Политика протекционизма поможет компаниям Фэн Юя развиваться быстрее.
Например, его беспроводные телефоны и наладонники будут развиваться быстрее, а в
настоящее время эти два продукта все еще не самые передовые в мире.

Политика защиты принесет пользу стране и ее жителям. В предыдущей жизни Фэн Юя Китай
проводил такую политику, но результаты были не очень хорошими. Например, автомобильная
промышленность была захвачена иностранными брендами, а электроника, одежда и т.д. также
отставали от зарубежных брендов. "Директор Фанг, вы неправильно поняли мои слова.

Я знаю, что наша страна была лишена развитыми странами новейших технологий, и мы очень
хотим догнать их. Поэтому, чтобы получить некоторые технологии от этих стран, мы отдали
много прибыли. Но задумывались ли вы когда-нибудь, что, отдавая большую часть прибыли
этим иностранным компаниям, разрыв между Китаем и этими странами еще больше
увеличится? Сейчас весь мир знает, что Азия - это перспективный рынок, а Китай - один из
крупнейших рынков в мире. Почти каждая страна в мире следит за китайским рынком. Они
относятся к нам как к куску мяса, и каждый хочет откусить от нас кусочек. Почему бы нам не
использовать это против них?".

"Использовать это против них? Что вы имеете в виду?"

"Например, Япония. Их экономика находится в рецессии, и если бы они не подписали торговое
соглашение с нами, их экономика была бы еще хуже. В прошлый раз, когда японские компании
загрязняли нашу страну, мы получили много льгот от японского правительства, верно? Они
были вынуждены уступить нам, потому что не могли позволить себе потерять нас. Вот почему
мы должны начать отбирать компании, приходящие в нашу страну, и проводить
протекционистскую политику, например, повышать налоги на импорт и отменять налоговые
субсидии для иностранных компаний в отдельных отраслях. Фэн Юхад выступал против
налоговых субсидий для иностранных инвесторов. Почему иностранные компании пользуются
3 годами освобождения от налогов и 2 годами налоговых субсидий? Даже совместные
предприятия получают субсидии. Но почему китайские компании не могут воспользоваться
этими льготами? Это правильно. Привлечение прямых иностранных инвестиций может быть
необходимым, но всему должен быть предел. Китай не должен быть мировой фабрикой, так как
это подавит китайские зарплаты, а большую часть прибыли заберут иностранные компании. В
то же время это ограничит развитие их внутренних компаний.

"Это приведет к началу торговой войны, если мы увеличим налоги на импорт".

Директор Фанг обеспокоен тем, что если начнется торговая война, потери будут



значительными, а Китай все еще развивается. Они не могут позволить себе такие войны. "Мы
можем просто нацелиться на некоторые страны и помочь некоторым странам. В любом случае,
наша страна не экспортирует много товаров. В торговой войне другая страна будет иметь
больше потерь по сравнению с нами. Мы должны защищать наши основные отрасли, ведущие
отрасли и молодые отрасли. Сталелитейная промышленность, автомобилестроение,
электроника, сельское хозяйство, культура и коммуникации, туризм и т.д. должны быть
защищены. Необходимо повысить налог на импорт продукции этих отраслей, а на некоторые
товары даже ввести ограничения. В то же время, мы должны донести до наших людей, что
многие наши товары уже являются лучшими в мире. Если даже наши собственные люди
сомневаются в качестве отечественной продукции, как мы сможем конкурировать на
международном уровне?"

То, что сказал Фэн Юй, совпадает с тем, что сейчас обсуждает правительство. Некоторые
считают, что Китай должен как можно скорее вступить в ВТО, так как это нарушит монополию
западных стран на основную торговлю. Однако некоторые считают, что Китаю следует
продолжать протекционистскую политику в отношении своей торговли. Когда Китай вступит в
ВТО, многие отечественные товары столкнутся с жесткой конкуренцией со стороны
зарубежных брендов.

Но сможет ли Китай без протекционистских мер вступить в ВТО? На самом деле, после
введения более протекционистской политики Китаю будет легче вступить в ВТО, так как
другие страны уступят, чтобы получить доступ на китайский рынок. Китай и многие страны
хотят, чтобы Китай вступил в ВТО ради снижения налогов на импорт. Директор Фанг
задумался на некоторое время. "Мы тоже это обсуждаем. То, что было сказано, интересно, и во
время нашей следующей встречи вы будете представлять бизнес-сектор для участия. Для
обсуждения подобных тем мы будем приглашать людей из разных отраслей. Вы
заинтересованы в том, чтобы стать членом Национального комитета КПКСК?".

Китайская народная политическая консультативная конференция
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