
Чем больше покупаешь, тем больше платишь.Увы, люди вынуждены склонять головы под этой
системой.Цзян Чэн указал на дома, стоимость которых превышала миллион, и спросил: "Цены
на эти дома еще можно снизить?"Сяо Ся была облегчена, услышав, что Цзян Чэн так говорит, и
кивнула: "Должно быть, еще можно договориться."Для сделок с недвижимостью, если
продавцы не спешат с продажей, цены обычно немного завышены.Поскольку как только
покупатель заинтересуется домом, он неизбежно попытается снизить цену, поэтому цена
должна быть выше, чтобы оставить место для переговоров.Цзян Чэн, конечно, понимал эту
логику. Он кивнул и сказал Сяо Ся: "Смотри, эти пять домов стоят более миллиона. Если ты
сможешь договориться о цене в миллион за дом, я их куплю."Увидев, что Цзян Чэн хочет
купить сразу пять домов, Сяо Ся испугалась так, что глаза округлились, и она едва смогла
удержаться на стуле.Она запиналась и спросила: "Это... Вы говорите о покупке всех
пяти?"Цзян Чэн улыбнулся и кивнул: "Можешь купить, да?""Это... Г-н Цзян, сейчас есть
ограничения на покупку недвижимости. Если вы хотите купить пять домов, нужно ли вам
указывать свое имя на всех?"Цзян Чэн кивнул: "Да, если ты сможешь купить пять домов, я могу
заплатить полностью."Увидев, как Цзян Чэн говорит это, она не только еще больше удивилась,
но и ее дыхание стало немного учащенным: "Полный платеж!"Хотя Сяо Ся и не верила, что
Цзян Чэн, который выглядел примерно ее возраста, мог полностью оплатить пять миллионов за
дом.Хотя в ее сердце были сомнения, она не решалась высказать их и даже кивнула: "Должно
быть, можно. Мне нужно обсудить эту операцию с нашим руководителем. Кроме того, я
постараюсь помочь вам снизить цену.""Если цена не достигнет миллиона за комнату, я не
куплю. Понимаешь? Я не куплю ни на копейку больше. Можешь договориться?"Сяо Ся
почувствовала себя немного неуверенной, когда задала этот вопрос.Хотя цены и есть место для
переговоров.Но один из пяти апартаментов стоит 1,09 миллиона, и разница прямо 90 тысяч, в
то время как разница в цене других апартаментов в пределах 40-50 тысяч.Если их
руководитель вмешается, эту цену, возможно, можно будет договориться, но она все еще
новичок и не очень уверена.Она сказала немного неуверенно: "Это, я попробую."Хотя она и
хотела получить комиссию с этих домов, это желание не улучшило ее уверенность."Это... Вам
не нужно сначала посмотреть?"Цзян Чэн покачал головой. Он не знал, сколько времени займет
просмотр такого количества домов, и он сам там не жил."Нет, если я смогу купить, я просто
поручу тебе сдать их в аренду."Сяо Ся увидела, как Цзян Чэн так прямолинейно, и ее тупая
голова тут же закивала, как петух клюёт зерно.Это был первый раз, когда она видела, как кто-
то так легко покупает дом, и он выглядел так расслабленно, как будто покупает овощи на
рынке.Пять миллионов теперь стали как карманные деньги для людей в этих больших
городах?Цзян Чэн спросил с любопытством: "По твоему акценту, ты не местная, да?"Увидев,
как Цзян Чэн спрашивает об этом, Сяо Ся смущенно кивнула, честно улыбнулась и сказала с
некоторой неполноценностью: "Я из Ганьцы, Тианфу."Цзян Чэн посмотрел на одежду и манеру
речи Сяо Ся и кивнул, понимая.Хотя там красивые пейзажи, это не отличается от изоляции от
мира. Там все горы и реки, и экономика не очень хороша. Неудивительно, что Сяо Ся вышла на
работу в 19 лет.Цзян Чэн посмотрел на старую сломанную мобильную телефон в руке Сяо
Ся.Он нахмурился.В том же возрасте даже его одноклассники из обычных семей были
солнечными и оптимистичными. Это был первый раз, когда Цзян Чэн встретил девушку вроде
Сяо Ся, которая пришла из гор.Подумав об этом, он часто говорил спонтанно: "Как насчет
этого, ты попробуешь помочь мне договориться. Если ты сможешь договориться о цене в
миллион, как насчет того, чтобы я дал тебе разницу?"Сяо Ся ошеломленно услышала, что
сказал Цзян Чэн. Цзян Чэн имел в виду, что если она сможет договориться о цене 1,09
миллиона за дом, то разница будет отдана ей напрямую?Но Цзян Чэн хотел купить пять домов.
Если вся разница будет отдана ей, это будет по крайней мере сотни тысяч!"Г-н Цзян, вы
серьезно? Разница в цене для пяти квартир составляет сотни тысяч. Вы собираетесь дать мне
эти деньги?"Сяо Ся была очень взволнована иОна хотела этого, но она действительно не
понимала. В чем разница между этим способом покупки и прямой покупкой Цзян
Чэна?Почему Цзян Чэн давал ей деньги?Сяо Ся, которая была крайне неуверенна в себе,



естественно, не думала, что Цзян Чэн мог быть к ней увлечен. В конце концов, в ее глазах она
была такой вульгарной и обычной, и она совершенно не могла соответствовать такому
красивому парню, как Цзян Чэн.Цзян Чэн увидел сомнения Сяо Ся. На самом деле, он не хотел
быть таким хлопотным, но ограничения на пять карт гласили, что максимальный лимит был
миллион, и он был бы недействителен, если бы превысил.Если вы хотите использовать эти
карты, вы должны снизить цену до миллиона.Хотя она могла заплатить миллион сначала,
затем использовать критическую карту, а затем заплатить остальную разницу, но вместо того,
чтобы отдавать деньги тем богатым владельцам, было бы лучше отдать их Сяо Ся перед ней. В
конце концов, деньги все равно нужно потратить. Разве не лучше отдать их девушке из гор?Нет
выхода. Цзян Чэн скорее был благотворителен к этим бедным женщинам."Я знаю, какой у тебя
вопрос, но сегодня очень особенный день в моей жизни. Я просто случайно в хорошем
настроении, так что я "выстрелю" тебе богатством."Сяо Ся была тронута до слез, увидев, как
Цзян Чэн говорит это.Цзян Чэн был первым незнакомцем, который был так добр к ней.После
приезда в большой город она почувствовала, что между людьми действительно есть
разница.Особенно когда она впервые поехала на поезде в Чэнду.Она помнила, что в то время
она была в полустаром наборе одежды, а еда в пути была домашними булочками и термосом с
теплой водой.Но ребенок, сидящий напротив нее, был в новых одеждах, ел гамбургеры KFC,
которые она никогда не ела раньше, и пила молочный чай, который она не пила более десяти
лет.Это был первый раз в ее жизни, когда она почувствовала, что разница между людьми была
как пропасть, и как мала она была в этом городе.Она едва могла найти хорошую работу здесь,
потому что у нее не было образования.После нескольких месяцев работы посудомойкой
хозяйка ресторана пожалела ее и через свои связи представила ее агенту.Чтобы сэкономить
деньги, она покупала самые дешевые обеды, и она не решалась даже купить чашку молочного
чая, любимого напитка молодежи.Она часто презиралась или даже смеялась над другими
коллегами из-за ее чрезвычайно скудной одежды и питания.Но она никогда не ожидала, что
такой странный клиент, как Цзян Чэн, впервые встретившись, окажет ей помощь.Хотя Сяо Ся
хотела отказаться, удар бедности заставил ее не говорить.Для кого-то, кто боится бедности,
зачем бы ей протягивать руку, чтобы оттолкнуть богатство, которое могло бы изменить ее
жизнь?Сяо Ся укусила нижнюю губу и сказала Цзян Чэн с благодарностью: "Г-н Цзян, спасибо,
я сделаю все возможное. Пожалуйста, сядьте сначала, я сразу свяжусь с владельцами этих
домов."Увидев, как Сяо Ся так взволнована, Цзян Чэн не отреагировал. Он махнул рукой, чтобы
она пошла быстро, а затем опустил голову играть с мобильным телефоном.Она тут же
развернулась и помчалась в сторону комнаты руководителя.После сообщения об этом
руководителю, он тоже был шокирован, но быстро отреагировал и тут же достал мобильный
телефон, чтобы связаться с владельцами домов с Сяо Ся.Мужчина-агент, услышав эти звуки в
это время, показал глубокое сожаление в своих глазах.Он не ожидал, что он был пассивен и
ленив всего один раз, и другие воспользовались этим. Мужчина-агент даже несколько раз
ударил себя по лицу в сожалении.Знайте, даже если это дом стоимостью сотни тысяч,
большинство людей все еще нуждаются в кредите, не говоря уже о пяти миллионах.Прикрывая
свое опухшее лицо и глядя на телефон.Черт, только за эту фотографию он потратил сто юаней,
но эта вещь выглядит хуже, чем абажур, и он хотел бы прямо разбить телефон.Если бы он знал
раньше, он должен был встать, чтобы принять Цзян Чэна, может быть, теперь комиссия в
десятки тысяч юаней была бы его.Если у вас есть десятки тысяч юаней, нужно ли еще
просматривать телефон.......
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