
Услышав, что Цзян Яо, молодая девушка, приехавшая из другого города смогла получить
акции больницы Shengqi, многие решили, что она незаконнорожденный ребенок одного из
членов семьи Ци.

Однако после объяснения Хуан Чэнцзина, что семья Ци отказалась от своих акций, он был
уверен, что толпа отвергнет их предположения.

В конце концов, семья Ци не могла бы вот так просто передать свою долю
незаконнорожденному ребенку. Ключ был в слове «отдать» — чрезвычайно резкой фразе,
которую использовал Хуан Чэнцзин. Они могли только предположить, что Цзян Яо
происходила из неизвестного, но влиятельного рода, даже семье Ци приходилось подчиняться
ее желаниям.

Увидев, что генеральный директор Hairun Group Хуан Чэнцзин с таким почтением относится к
Цзян Яо, они только укрепились в своих предположениях. Это повлияло на то, как гости вели
себя перед Цзян Яо; все стали дружелюбны и вежливы.

Было несколько любопытных людей, которые хотели узнать истинную личность Цзян Яо.
Однако, так как и Хуан Чэнцзин, и Цзян Яо держали язык за зубами, особо любопытные
персонажи ничего не смогли поделать с этим.

Следуя за Хуан Чэнцзином по банкетному залу, Цзян Яо была представлена большинству, если
не всем, гостям, присутствующим на гала-вечере. Она запомнила имена и лица всех, кого
встречала. С некоторыми людьми можно было познакомиться ближе, а от других, наоборот,
держаться подальше.

— Господин Хуан, большое спасибо за сегодняшний вечер.

Цзян Яо официально выразила свою благодарность Хуан Чэнцзину за то, что он ввел ее в
высшие слои общества города Наньцзян.

— Не беспокойтесь об этом, я с удовольствием. Это ничто по сравнению с тем, что вы сделали
для нашей семьи.

Хуан Чэнцзин вручил Цзян Яо полный стакан фруктового сока. Зная, что она не пила, он
позаботился о том, чтобы ей не подавали алкоголь.

После светской беседы Хуан Чэнцзин не спешил уходить и вместо этого стоял, разговаривая с
Цзян Яо.

— Простите за вопрос, господин Хуан, но я считаю, что ювелирный бизнес является
чрезвычайно прибыльным. Вы бы не приложили все усилия, если бы это было не так, верно? —
небрежно спросила Цзян Яо.



— Я бы сказал, что это очень нестабильный бизнес.

Мужчина указал на стоящую рядом женщину.

— Вы видите аксессуар, который она носит? Она была первым покупателем в Золотом фениксе.
Наша первая распродажа, когда мы еще готовились к открытию магазина. Необработанный
камень был куплен инсайдером на ярмарке ставок по цене сто тысяч юаней и перепродан на
месте за четыреста семнадцать тысяч юаней. Мы с Чэн Цзиньянем перекупили его уже за
восемьсот тысяч юаней. Переработав его в эксклюзивное украшение, мы продали его за два
миллиона шестьсот тысяч юаней. А теперь скажете мне сами, это прибыльная отрасль?

Увидев, что у собеседницы отвисла челюсть, Хуан Чэнцзин усмехнулся.

— Это происходит только тогда, когда нам попадается исключительны камень и такой же
исключительный покупатель. Но не забывайте, что самый обыкновенный изумруд может в
несколько раз увеличить свою стоимость, просто превратившись в ювелирное украшение. В
такой огромной стране и при быстрорастущем населении здесь нет недостатка в материале и
потребителях. Что вы думаете о прибыльности ювелирного бизнеса сейчас?

Сказать, что Цзян Яо была ошеломлена, преуменьшение. Тут же ей в голову пришла мысль.
Поскольку это было так прибыльно, ей следовало заняться этим бизнесом.
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